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mesi da alcuni siti come www.ca-
saclick.it o www.casa.it, ¢ quel-
la di permettere agli utenti di
accedere a un veroe J:m;:riu tour
virtuale all'interno dell'immobi-
le di proprio interesse. L'effetto
@ del tutto simile a quello di un
fish-eye fotografico (una sorta di
grandangolo amplificato) e vie-
ne oftenuto con Pausilio di un
software che riesce a unire pid
seatti in un'unica immagine a 360
gradi. Cen il risultato che |'u-
tente ha la possibilita di rendersi
conto delle effettive dimensioni
delle stanze, della luminosité in-
terna e di altre caratteristiche
che altrimenti potrebbe cogliere
solo visitando 'appartamento di
persona.

"1 VOSTRI SOLDI

Pacchetto casa piil mutuo, |
portali e le reti che non dispon-
gono al proprio interno di strut-
ture in grado di erogare finan-
: & immobikiari 0
stretto importanti accordi con al-
cuni tra i principali player pre-
senti sul mercato. Cosi www.sy-
stemacase.it si appoggia a Me-
liorbanca, che ha messo a pun-
to sette diverse tipologie di mu-
tui, fornite in esclusiva al
network bergamasco, mentre
www.casaclick.it ha optato per
Ing Direct, societa nota per il
Conto Arancio ma anche per gli
omonimi Mutuo Arancio
versioni fisso e variabile, molto
convenienti in quanto venduti so-
lo on-line, Grimaldi e Tecnorete
sfrutteranno infine i network ap-
prontati negli anni dalle loro so-
relle maggiori. La prima,
ta da ormai un anno sotto il cap-
pello di Ubh (holding che con-
trolla Professionecasa), sfrutta
cosi le risorse di Rexfin, mentre
Kiron e Epicas rteranno la
seconda, oltre ad affiancare la
pit nota Tecnocasa.

E davvero tutto oro? Se l'of-
ferta & cresciuta quantitativa-
mente, malgrado gli sforzi dei
portali immobiliari per miglio-
rarsi anche sotto il profilo della
qualitd, continuano & emergere

pecche abbastanza vistose. Con
il risultato che chi si avventura
sulle pagine web deve rasse-
arsi ad affrontare una ricerca
unga ed estenuante, a meno di
sporadici colpi di fortuna.
Il punto dolente & perd a valle
del problema ed é rag ta-
to dall'indolenza o dalla scarsa
cultura del servizio di molte
agenzie immobiliari. Sommati
assieme, contribuiscono a ren-
dere sensibilmente meno perfor-
mante il canale della compra-
vendita immobiliare attraverso
internet. Il gap piu appariscen-
te rimane il ricorso improprio e
ancora poco diffuso alla fotogra-
fia digitale. Immagini di i
e interni, cosi come la
di una planimetria in scala del-
I'immobile, rappresentano infat-
ti il corollario ideale per pubbli-
tente internet clettng?;a attendendlinﬁmﬂ
magzioni iate, quindi da
preferenza agli annunnci[u ti
di foto», ha spiegato Guido Lo-
digiani, responsabile delle ini-
ziative speciali di www.eureka-
sa.it. «Oltretutto, a parita di zo-
na e caratteristiche, la visualiz-
zazione da parte degli utenti di
un annuncio con foto e di uno
senza ¢ di 10 volte in pid in fa-
vore del primos.
La poverta di immagini riscon-

trata su alcuni siti, soprattutto
quando gli immobili non si tro-
vano nelle grandi metropoli, non
ammettono appello. Prima di tut-
to perché le connessioni veloci a
internet sono ormai all'ordine del
giorno e i templi biblici di cari-
camento delle pagine con im-
magini sono stati notevolmente
accorciati. In secondo luogo

ché sono sempre piu diffusi te-
lefoni cellular: d'ultima genera-
zione e fotocamere digitali, ap-
parecchi che a fronte di una spe-
sa contenuta permettono di cat-
turare (e poi caricare sul sito) le
immagini necessarie a dare un'i-
dea degli immobili, facilitando e
velocizzando la ricerca in rete.
Allo stesso modo, ben poche
agenzie si premurano di segna-
lare I'accatastamento di un im-
mobile, Necessitd quest’ultima
crescente, complice il boom che
negh ultimi anni ha visto pro-
tagonisti i loft, per lo meno nel-
le grandi citti. Nella maggior
parte dei casi, infatti, questi ul-
timi non sono accatastabili co-
me abitazioni (categoria A/1, 2,
3 ecc.), ma come magazzini (ca-
tegoria C) per via della man-
canza di requisiti fondamentali
come il rapporto aeroilluminan-
te, I'espletamento di oneri di ur-
banizzazione primaria e il livel-
lodella pavimentazione piu bas-

so rispetto a quello della sede
stradale. Per via dell'interesse
elevato verso questa tipologia di
immobili, tuttavia, molte agen-
zie tendono a minimizzare que-
sto aspetto fondamentale della
questione.
Rimane poi incomprensibile la ri-
trosia, mostrata non di rado anche
dagli inserzionisti privati, nel co-
municare all'interno delle propo-
ste il costo degli immobili. Dopo-
tutto, uno dei criteri di ricerca m-
io quello relativo al budget a
disposibie: I realth pid che
tutela della privacy spesso si trat-
ta solo di un trucco fastidioso e po-
co leale: in aleuni portali, infatti, il
prezzo zero compare per primo al-
l'interno di ricerche ordinate per
prezzo. Ultima pecca emersa dalla
disamina di Milano Finanza @ la
pervicace presenza in rete di nu-
merose inserzioni gia chiuse, che
hanno cioé gia portato a un’effetti-
va compravendita degli immobili
in oggetto. Anche in questo caso, la
colpa ricade sulle spalie delle
agenzie, lente o poco propense a de-
ennare gli appartamenti che
intermdmetﬂa' hdleerﬁar
credere di disporre di un ventaglio
di offerta piti ricco di quanto sia
davvero in realta. (riproduzione

riservata)
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IDENTIKIT DEI PRINCIPALI PORTALI IMMOBH.,IARI CONSULTABILI IN RETE
Numero | Giudizio su | « Costo inserzioni Servizio Indirizzo Numero
Sito infernst annunci | folo e piantina {per privalo) {mrm'u:!aj erogazione mutul mail di {elefono
www.tecnocasa.it 75.200 . Non previsto 800 euro™ ﬂhm;m tecnocasa @tecnocasa.com 02/526581
www.gruppotoscano.it - 6,800 . Non previsto 1.330 euro® | Si, attraverso Toscano Mutui | franchising@gruppotoscano.it | 06/853331
: Si, offre 7 differenti tipologie
www.systemacase.it 140.800 . Non previsto Gratuito di mutui attraverso info @systemacase.it 800/262020
% un accordo con Meliorbanca
S T Da300a600 | No,ma ha un canale mutui .
www.casaclick.it 40.000 @ Gratuito euro lanno™ | in partnership con ing Direct info @casaclick.it 02/644741
www.remax.it 11.000 @ Non previsto 2.160 euro” Non previsto info @remax.it -800/395020
www.gabettit 18000 | @ | Nonprevisto Gratuto 41 Fabrierd adriverso info @gabettit 02/7755230
wwwprofessionecasalt | 20000 | @ | Nonprevisto | 600eurofanno | i, offertiatiraverso Rexfin | professionecasa @professionecasait| 02/3803381
wwweasait 150000 | @ |80euoalranno 4{:::;[; :r;"“:s“lf No, solo link sponsorizzati info@casait 0422/5944
@ | Gauitc | Da3542816euro | In fase di realizzazione info@eurckasa.i 800/134083
@ Gratito | 500 *0 4O | in ase di realizzazione info@mrhouse.it 328/3221968
. Non previslo 620 euro™ %mm info @tecnorete.it 02/528581
@ Nonprevisto | 50 euroal mese | Si, erogati attraverso Rexfin info@grimaldi.net 800/069420
v pireliirefra @ | Nonpreviso | 0298021650 g attraverso Ube (unicredit) | into@pireliretranchisingcom | 199/111191
SR s 3 annundi gratult No, solo comparazione mutui ;
u_nmn : 1.750 . o0l 60 glom n.d. k. b ecasapro@ecasa.it 02/99787200
DESERE. S T Da99a160 | No, link verso Findomestic
www.babelecase.it 30000 @ | Nonprevisto eurol'anno | e Prometeo per proposizione info@babelecase.it 05/23324729
Bt e (prova 3mesi) | di prestiti personali
ER e i A L S : Da 250 a 740 euro | Si, offerti attraverso 2 .
m.um 2500 . NONPrevisto | paneeanchising) | fa divisione servizi info@globaicasa.it 800/990199
'Mmﬁmmwhaﬁm Include anche la possibiith of pubbiicare on Ine inserzionl ™ Costo medio mensiie, compransiv of annand on fng Forie: eleboraziona Mianc Finanza su dati ricavalf da ricerche on line & inferviste lelsforche
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